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个人 IP 打造实操手册

8 步打造个人 IP

步骤 工作模块 细分拆解

IP 做

私域

原因

高客单价
利润最大化需做高客单价，例如全网最高的老纪在微信卖车，私域平台有做高客单价的

可能性，别的平台无法做到。

粉丝复购 产品优质、客户基本会回购。

成交率 在微信成交相对比较容易，即使没有成交，后续也可能会因为某条朋友圈进而咨询成交。

打造

IP 前

思考

如何选择输出呈现形式 短视频平台、图文平台、音频平台。

能解决什么问题

 个人：塑造品牌形成影响力，让更多人知道自己是谁、干什么的；让更多人知道

自己能提供什么价值。

 企业：输出价值观吸引他人加入，企业和品牌打造 IP 的原因：吸引优秀人才加入。

变现逻辑

1. 常用的变现逻辑：

 发布内容--吸引粉丝关注

 引导加入私域--完成变现

2. 可用的变现方式：

 获取平台对创作者的补贴、例如百家号、头条

 获取粉丝打赏

 建立圈子、付费社群

 行业知识付费、例如咨询解决问题

 书籍出版

 广告费

3. 注意事项：先确定好变现方式再做账号

IP 做

定位

思考

选择感兴趣、擅长的领域 根据用户画像分析身份，从而洞察其需求，精准定位目标客户，分层目标客户。

好的定位具备的特点 清晰明确、有辨识度。

定位特点
 线上：社交媒体内容引留，搜索引擎营销（SEM），线上广告引流；

 线下：地推、活动营销、口碑营销、线下广告引留、门店自然流量。

定位作用

 引起兴趣：根据对用户的了解，切中其痛点，激发其兴趣与需求

 激发欲望：唤醒用户情绪，激发其购买欲，种草种到他心里，让其不忍离开

 赢得信任：借助权威、事实证明、化解疑惑

 引导下单：设置价格锚点：告诉用户一个很贵的价格，然后在展示自己的“低价”、

帮用户算账：让用户觉得非常划算、上价值：给用户一个“正当”甚至“伟光正”

的消费理由、展示稀缺：限时限量，催逼紧迫感。

1. 你要卖什么（有项目、产品）：

 服装首饰、美妆护肤、零食、生活用品；

 录课、训练营、卖画、卖笔记；
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三步

确定

定位

商业定位

 咨询、半陪跑、全陪跑、私域操盘。

2. 你要卖给谁（目标用户）：

 什么行业、对什么话题感兴趣？

 性别年龄、兴趣爱好、生活场景？

 喜欢什么，讨厌什么？

 用户痛点、行业痛点、生活痛点。

3. 变现路径：直播带货--直播打赏--引流私域--广告--其他。

人设定位

1. 凭什么你能卖：

 你是谁--多重身份--你有什么经历或故事--你能解决什么问题。

 你是什么角色？

→行业专家人设：有履历有背景；

→陪伴分享人设：有经验有成长；

→搞笑娱乐人设：有天赋，放得开；

→卖惨同情人设：不如普通人；

→优越炫富人设：超过普通人。

 信任背书：罗列出自己 10 个会被关注的理由。

 账号价值：罗列出目标用户的 20 个痛点。

2. 让别人记住你：

 一个记忆点

→道具：动作-服装--场景；

→语言：slogan 重复；

→性格：乖巧、高冷、随和、真实、阳光；

→对待世界的看法：故事标签、情怀。

 账号搭建

→头像：真人出镜，也可以是自己的工作内容和场景；如：厂家可拍自己的工厂和设备。

→昵称：赛道+称呼。

→简介：个人展历等，做过什么事，取得什么成绩，提供什么价值，或者目标。

→背景：集体照或权威证明。

→封面：突出笔记的主题和主旨，吸引用户点击。

 参考对标账号，进行差异化设计

内容定位

1. 对标账号分析：

 账号整体：账号搭建一数据分析--选题文案--拍摄剪辑。

 主题 IP：脚本结构--呈现形式。

2. 差异化设计：垂类细分--场景身份--元素道具。

3. 主题 IP 策划：

 作用：给粉丝确定的期待和价值--帮助自己进行持续的内容输出。

 方法：数字+你想要做的事情、能引起共鸣的事情、能帮粉丝探索未知的事。

4. 内容占比：

 专业科普：基础专业知识占比 40%；

 行业解惑：疑难杂症，案例分享，占比 20%；

 化解冲突：避坑排雷，揭示行业内幕，占比 10%；

 直击痛点爽点：给出痛点和解决方案，占比 20%；

 其他：生活日常分享，占比 10%；

 流量内容：明星热点、搞钱密码、窥探隐私、逆袭故事。
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内容

运营

需要做的三件事：

 持续输出的内容；

 持续的学习与积累；

 不展示对个人 IP 有冲突的内容。

持续输出的方法

 敢于发表意见并承担责任；

 通过日常积累形成；

 属于自己的一整套世界观和方法论；

 循环重复上述动作。

持续输出的原因
 核心是通过持续输出积累个人实力；

 能打造一个长期的个人品牌。

渠道

运营

三步走

 明确想要影响的受众群体

 明确能够到达和影响他们的渠道

 在渠道上反复强化自己的人设

新手引导的运营意识

 认真思考和人接触到重要场景

 在这些场合里面、别人是怎么做的

 你可以怎么展示自己、强化自己的人设标签

 例如：xxx 每天固定时间强化自己某个人设

注意事项

 新出现的渠道尽量早一点进入

 在主场上有新手引导运营意识

 随时随地展示自己

整理渠道

 根据定位、建立别人认知操作的方法

 划分这些所要展示的内容和面对的对象

 花时间尝试对这些对象输出内容

 看看别人是否接收内容、态度如何

 强化带来正向变化的内容

数据

运营

技巧  制作表格、将以往的内容、时间、点赞数量进行分析

步骤
 找到数据中变化和不寻常的地方试着分析原因

 根据数据提出假设、拟定假设方案，不断验证优化方案

活 动

运营

借力的定义
 明确自己的需求、有目标

 有策略的获取帮助达到目的

借力方法

1. 热门话题

 --对舆论保持敏感、随时知道什么是当下的热点

 --在自己擅长的领域和热点结合起来输出自己的观点

 --将志同道合转为追随者和配合者

2. 名人话题

 --同领域的前辈提携、为产品做背书

 --对你的品牌有影响力和需求的受众--口碑传播

 --持续输出观点,获得对方的欣赏和信赖

 --洞察并满足地方需求从而寻求帮助

3. 注意事项

 --明确可借力的对象

 --学会洞察他人需求

 --在合适的时候合作造势抓住重点

 --拥有主动助人的胸怀和开放的心态

 --在能力范围给予别人帮助
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你适合做什么自媒体博主？

“1个月做自媒体博主计划”，如果你是一名新手小白，想要尝试做自媒体，但是不知道如何下手，可以仔细看看以下要点。

1. 明确赛道定位：内容定位很关键，你可以选择一个符合自己的他特点和爱好的细分领域作为赛道，这样才能坚持下去。

2. 发布时间：每个赛道的目标人群活跃度是不同的，可以参考一下黄金发布时间，但还是要根据自己的情况调整。

新人如何选择赛道？

自我

分析

问自己 5 个问题：给自己定位。我是一个什么样的人？思考我擅长什么？我的兴趣爱好有

哪些？我的性格特点是什么？同领域这么多博主，我的差异化和竞争力在哪里？想清楚以

上问题后，结合自己的职业专业特长，以及自己的兴趣爱好，挑选出 3-5 个可以做的方向。

形式

选择

我用什么方式展示价值？是否愿意露脸，决定人物是否出镜或出镜形式否愿意分享自己的

生活，是以 volg 形式还是图文形式？输出能力强不善言辞可以做图文，口才好可以尝试做

视频。

对标

博主

根据自己可实现的笔记分享形式，寻找相关领域做的不错的博主，分析他们的起号经验和

爆文特点。

对标

内容

寻找所选赛道中比较热门的爆款内容，梳理出爆款内容的特点，以及分析是否具备后续变

现能力。

落地

实施

 确定完赛道方向后，可以先尝试学习爆款输出自己的内容（视频/帖子/笔记）

 及时复盘总结经验，数据沉淀一段时间后再考虑该赛道是否能够持续。

个人

经历

 家乡--小城市、大城市、偏远地区、一线城市、小县城

 童年--幸福快乐、爷爷奶奶带大等、普通平凡、学习好

 经历--搬家、出国、课外学习、读研、创业等等

人物

外在

 外貌--漂亮、普通人、小个子、长腿、梨型身材、微胖、圆脸

 特征--短发、自来卷、白皮、小麦色

 标志动作--摸头、眨眼、微笑、回眸、撩头发、侧脸

职业

特征

 年龄--95 后、00 后、30+、40+

 职业--老师、私企、自由职业、经理、做生意、体制内、医生等

 兴趣--健身、化妆、读书、徒步、画画、音乐、摄影......

 擅长--手工、改造、游泳、阅读、规划

性格

特点

聪明睿智、高冷傲娇、嘴硬心软、超拽御姐、暖心姐姐、温柔体贴、活泼开朗、聪明伶俐、

成熟稳重、善解人意、心地善良、吃苦耐劳、古灵精怪、直言不讳、幽默风趣、人间清醒、

毒舌大师、搞怪搞笑、治愈温暖、有正义感、至真至诚、开朗自信、永不服输、美丽瞩目、

有正能量、坚决果断、甜美可爱、纯纯吃货、抗争内卷、幼稚调皮、大龄剩女、月月光族、

三观超正、自律自强、网络嘴替、坚强勇敢、白手起家、面若寒霜、撒娇卖萌、不怕吃苦、

反恋爱脑、笑容治愈、职场新人、生活废柴、躺平人设、内心强大、敢爱敢恨、社恐人士。
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14 个优质赛道参考合集

赛道 细分拆解

美食

博主

赛道参考

 特点：易上手。

 发布时间：17:00-22:00。

 案例博主：噗噗叽叽、肥猪猪的日常。

 内容方向：美食制作教程、零食测评、美食探店、试吃吃播等。

关键词
零食、家常菜、甜品、烘焙、下午茶、一人食、早餐、上班族食谱、便当、速食、吃货、低卡、不

长肉、聚餐、碳水、减肥餐、家庭版、轻食、方便野餐、晚餐、便宜。

爆款选题

- 跟着美食博主学做菜

- 打工人的一日三餐

- 一人食每天一道家常菜

- 一荤一素一汤一屋两人四季

- 谁能拒绝 xxx 的 xxxx

- 下班后吃点啥 xxx+xxx

穿搭

博主

赛道参考

 特点：难出众。

 发布时间：17:00-23:00。

 案例博主：my-name-is-MM、安藤子。

 内容方向：OOTD、搭配方案、不同身材穿搭、服装测评等。

关键词
显高、显瘦、简约、气质、通勤、小个子、高个子、韩系、休闲、宽松、微胖、梨形、穿搭、日系、

气质、通勤、上课、约会、情懒、有型、不撞衫、甜酷、高级感、设计感、舒适、温柔。

爆款选题

- xxxcm 穿搭博主的初冬

- 通勤一周的穿搭

- 挑战从 0到 1做穿搭博主

- 如何构建秋冬穿搭

- 百搭 xxx，你想知道的都有~

- 每天一套漂亮衣服

护肤

博主

赛道参考

 特点：流量大。

 发布时间：15:00-19:00。

 案例博主：清华护肤易博士、老爸测评。

 内容方向：成分科普、护肤品测评、好物种草、护肤流程等。

关键词
护肤、护肤品、精华、面霜、眼霜、防晒、补水、保湿、面膜、敏感肌、黄黑皮、素颜、闭口、干

皮、油皮、控油、抗老、美白精华、修护、换季、熬夜党、暗沉、水乳、提亮、清爽、肤感、质地。

爆款选题

- 打卡 xxx 的网红店铺

- 测评对比同款不同价

- 真消费才敢说真话

- 年度爱用物分享

- xxx 月的购物开箱

- 快乐的开箱环节
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家居

博主

赛道参考

 特点：类目广。

 发布时间：17:00-21:00。

 案例博主：一只小乔学姐、安妮塔塔 Anit。

 内容方向：家居好物、装修过程、房间改造、家具装饰分享等。

关键词
软装、家具、收纳、沙发、装修、懒人神器、家居好物、高颜值、氛围感、装修灵感、厨房自用、

超实用、少女心卧室、实用不踩雷、沉浸式、极简主义、杯子。

爆款选题

- Vlog 下班后的夜晚

- 沉浸式宅家的一天

- 周末陪我过一天

- 盘点我的家居好物

- 沉浸式冰箱补货

- 一些宅家日常

美妆

博主

赛道参考

 特点：要技术。

 发布时间：18:00-21:00。

 案例博主：程十安 an、骆王宇。

 内容方向：化妆教程、彩妆推荐、化妆品测评、仿妆系列等。

关键词
化妆、伪素颜、显白、底妆、妆前妆后、黄皮、仿妆橄榄皮、国货、美妆蛋、测评、甜美、平价、

卧蚕、眼妆、宝藏、小众、卡粉、肤质、黄黑皮、腮红、步骤、裸妆、学生党、平价。

爆款选题

- 新手零失误画卧蚕，妈生感卧蚕

- 新手进！手把手教学！所有女生都能变成大美女！

- 不去西双版纳也能做泰妹，人鱼妆教学！

- 0 基础速成版乖乖女妆来咯！啥场合都能画！又好上手又百搭！

- 谁说烟熏妆不能画出门,低像素烟熏妆教程!

- 三倍放大双眼术!教会你超前化妆!

- 完美贴合骨相!自然不显脏的修容法!!

- 普通人如何画出人形电脑盒鼻?一定要看到最后!

- 泪沟法令纹显老十岁!两步遮好显嫩又平整!

职场

博主

赛道参考

 特点：要文笔。

 发布时间：18:00-21:00。

 案例博主：Lynn 努力拨号中、oops!

 内容方向：求职经验、面试心得、提升指南、好物分享等。

关键词
求职、面试、上班、早九晚六、HR、招聘软件、早高峰、打工打工人、工作、提升、加班、价值职

位、高效、老板、上司、上班摸鱼、内卷、员工。

爆款选题

- 普通打工人的办公室好物分享

- 如何提升办公室幸福感

- 在网红公司实习日记

- 忙里偷闲的工作日常

- 互联网公司的人们都开什么车

- 打工人上班都带些什么

- 北漂女生上班一天要花多少钱

- 作为 HR的打工人真实日常

- 女大学生的大厂实习生活

- 欢迎收看我的打工日记

- 国企沉浸式打工 day1
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亲子

博主

赛道参考

 特点：赛道宽。

 发布时间：17:00-21:00。

 案例博主：花生共和本花、育婴师安安米琪。

 内容方向：育儿知识、母婴好物、早教教程、健康知识等。

关键词
玩具、奶粉、辅食、纸尿裤、婴儿车、备孕、坐月子孕期、外出用品、奶瓶、推车、安全座椅、辅

食工具、安全、幼崽日常、每日穿搭、成长、育儿经验。

爆款选题

- 养育倦怠期,给妈妈 4个建议

- 新手妈妈必看的 5个教育纪录片

- 如何正确的惩罚孩子?

- 要经常和孩子说这 8句话

- 高认知父母,不给孩子做升学规划

- 3 点告诉你,父母是怎么疏远孩子的

- 父母要用未来思维培养孩子

- 高认知的父母,都让孩子玩儿手机

- 父母偷懒,孩子才能听话

- 培养自信的孩子,其实一点也不难

宠物

博主

赛道参考

 特点：完播高。

 发布时间：18:30-23:00。

 案例博主：王泡芙、不秃头的小扶蝶。

 内容方向：日常记录、宠物剧情、知识科普、食物测评、用具测评。

关键词
猫粮、狗粮、猫砂、铲屎官、新手、领养、流浪、搞笑、救助、小奶猫、经验分享、迷惑行为、喵

星人、日常、大型犬、田园犬、猫粮、狗粮、宠物用品、注意事项、掉毛。

爆款选题

- 泰可爱啦!是谁又在骗我养刺猬

- 论家里养过的那些奇奇怪怪的宠物

- 你出去看看谁家的猫这么爱生气的!

- 这就是困成狗了?

- 这年头怎么还有人 pua 宠物啊

- 历时半年,我的纸片猫变成了熊大

- 这样的小猫谁不迷糊呢

- 不瞒了,其实猫打哈欠是这样的

- 又是和它斗智斗勇的一天

- 这小狗怎么一碰就倒啊,碰瓷大王!

- 小狗晒太阳啦,远看一坨近看一坨

- 对不起我不是故意的但是真的好好笑啊

- 阿拉斯加翻车合集太可爱了

健身

博主

赛道参考

 特点：收藏多。

 发布时间：18:00-21:00。

 案例博主：刘逗逗不怎么逗、周六野 Zoey。

 内容方向：健身动作、跟练打卡、瘦身教程、经验分享等。

关键词
减肥、减脂、燃脂、瘦身、瑜伽、瘦腿、瘦腿、户外运动、新手、入门、小腿粗、小腿外翻、瘦大

腿、瘦腰、马甲线、骨盆前倾、圆肩驼背、假胯宽、直角肩。
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爆款选题

- 从 130 斤瘦到 100 斤食谱记录

- 小白必备的减脂餐万能公式

- 丧心病狂抑制食欲

- 只有减肥的人才懂的饮食法

- 这类女生不要再减肥了

- 167 斤到 112 斤,有没有激励到你

- 我 9个月瘦了 50斤

- 跳绳做好这些,腿想粗都难

- 你可以永远相信跳绳瘦全身

- 跳绳最佳时间段,掉秤真巨快

旅行

博主

赛道参考

 特点：投入大。

 发布时间：19:00-23:00。

 案例博主：房琪 kiki、何洒脱。

关键词

旅行 vlog、旅行探店、携带好物、旅行穿搭、xx周边、夏天必去、海边、人均、旅游攻略、绝绝

子、新手小白、宝藏、平价、私藏、开箱、小众冷门、心心念念、吹爆、沉浸式、教你、千万别、

幸福感 yyds、我宣布、烟火气、欣赏、别停产、糯叽叽、便当、网红美食、小吃街、轻便、方便美

味、随手拍、造型感、city walk。

爆款选题

- 和我一起奔赴山河浪漫

- 旅行 Vlogl 姐妹成队快乐加倍

- 总要和好朋友来一场旅行吧

- 在 xxx 的快乐日记

- 来一场说走就走的旅行

- 旅行前的准备工作

Vlog

博主

赛道参考

 特点：需求大。

 发布时间：18:00-00:00。

 案例博主：韩安娜呀、晚安阿紫。

关键词
独居、旅行、做饭、大学生、打工人、宅家、假期幸福感、精致生活、慵懒、惬意、沉浸式、向往、

自律、极简主义、一人食、随手拍、高颜值、氛围感、日记。

爆款选题

- 打工人的生活记录

- 那些弥漫着快乐的生活碎片

- Vlog 自律周末

- 当然要记录独一无二的一天

- 早起自律的一天

- 属于 xx月的快乐碎片

情感

博主

赛道参考

 特点：不持续。

 发布时间：19:00-24:00。

 案例博主：七舅脑爷、Chelsea 鹅。

关键词

浪漫、套路、抑郁、网恋、内耗、异地、约会、日常母胎、负面情绪、渣男、士味情话、治愈、直

男、灵魂、分享、表白、社列 E、暖味、官宣、相亲、冷暴力、感情升温、焦虑、恋爱脑、顺其自

然、细节、太上头、释怀、包容、两性关系、信任感、亲密度、主动权、危机感、占有欲强。

爆款选题

- 恋爱中的 20个小细节

- 情侣的晚间日常

- ta 给我的生活小浪漫

- 夏夜的婚后慢生活
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- 万幸有一个情绪稳定的他

- 情侣同居生活的正确打开方式

- 合格男友应该是什么样

- 见父母需要知道的 xx事情

- xx 甜蜜送礼攻略

- 情侣打卡的 100 件甜甜日常

- 整蛊男友的第 xx天

- 看我如何告别一段失败的恋情

探店

博主

赛道参考

 特点：好变现。

 发布时间：19:00-24:00。

 案例博主：特别乌啦啦、真探唐仁杰。

关键词
城市、公园、绝美、烟火、人间、油菜花、民宿、酒店、明星同款、打卡、机票、夜景、超好看、

氛围感、海边、厦门、上海、咖啡店、出片、低调、C位、超低价、进口、自助。

爆款选题

- 十元实现吃喝玩乐自由是什么体验?

- 棉花糖榴莲寿喜锅,还有超萌的日式创冰

- 吹爆这个下午茶拍照一秒度假即视

- xx 探店人鱼主题馆

- 都市绿野仙踪|森系露营风的咖啡新店

- 南锣鼓巷"克莱因蓝色系"蓝白商店

- xx 探店|天上掉了块黄油，可爱乌冬面馆!

- 漫画杂货屋&原宿动物冰淇淋

- 开封探店|人均低至 7块钱的炒酸奶味道真的绝

知识

博主

赛道参考

 特点：好变现。

 发布时间：18:00-21:00。

 案例博主：无穷小亮科普日常、中国国家地理。

关键词

自我提升、提升效率、汇总、记忆力、成长必备、学习方法、别再 xx、干货、打卡、高分、超详细、

双非、自律、告别焦虑、逆袭、假努力、下班后、学霸、书单、同龄人、建议、效率、励志、码住、

学生党、吐血整理、涨知识、血泪史、免费、考研、四六级、专四、教育学、考公、自我提升、背

书、坚持、单词、上岸、沉浸式、成长、读书、学习计划。

爆款选题

- 半年时间彻底脱胎换骨

- 刷电影，脑子真的会变快

- 挑战每天学习第 56天

- 你也可以人间清醒

- 2024 年读完这 70 本书!

- 请立即停止做这 14件事!

- 30 岁后才明白的道理!

- 女生必看！觉醒的女性力量

- 格局越大！身边破事越小

- 请一定逼自己成为这种人
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11 条正确高效打造个人 IP 的法则

法则 细分拆解

身份定位——职业身份/生活身份 1. 设计师，老板，程序员，美妆博主。

2. 奶爸，宝妈，极限运动爱好者，建议从多个维度挖掘自己。

IP 的重要特征
1. 每个人都有机会成为 IP。

2. IP 最重要的特征是能被别人信任、认可并且能帮助别人解决问问题。

人格定位

1. 你希望在粉丝或者他人眼中你是个什么样的人——真实的、搞笑的、靠谱的等。

2. 用户画像+用户期待的博主形象=人格化 IP 终极特征。

3. 要有自己鲜明的人物个性，这才是别人关注你的理由。

4. IP 符号：要有专属自己的记忆点。

 如：快手之前很火的法克儿姐特点，就是在说完鸡汤后加一句法克儿。

 如：叫俺旭儿的经典：let me finish，以及各式各样国外吵架片段。

4.形式定位

1. 输出内容的形式（图文/视频）选择适合自己的很重要。

2. 如果觉得自己文采飞扬那么就写文章。

3. 如果觉得自己能对着镜头侃侃而谈那就拍短视频。

4. 虽然短视频的趋势不可逆，但文字不会消亡。

5. 会写文、会拍摄、会作图可以事半功倍。

5.渠道定位

1. 公众号、快手、知乎等平台，都是你获取流量、产品宣传的一个渠道而已。

2. 不同平台的用户喜好都有差异，规则也不同，建议大家深耕一个平台。

3. 如果想同时分发多个平台的话也需要选择相似的平台渠道。

4. 切勿放弃原本稳定的渠道一味追求新渠道。

6.价值定位内容定位

1. 内容方向决定未来变现空间和变现形式。

即：基于我 xx能力，我能为 xx 人提供 xx（内容/服务/产品），解决他们的 xx 问题，

让他们获得 xx。

2. 输出好内容是 IP 的基础。

 有价值、利他、差异化、稀缺的、真诚走心的获得成果的内容更吸引人。

 不论是情绪价值还是知识，能给他人带去收获的才是好的内容。
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7.要聚焦一个行业

1. 在自己了解的行业表现突出就好。

 美妆博主测评产品。

 娱乐圈混过就浅谈吃瓜。

 电商了解就谈谈经营心得。

 留过学就谈谈国内外。

 差异以及国外碰到的人和事。

2. 慢就是快，少就是好，徒有虚表没意义。

3. 如果想要你的 IP 有影响力，一定是你对这个行业有深刻的理解和实操经验才行。

4. 还要能给出针对这个问题的解决方案。

8.长期主义

1. 花时间去思考

 内容到底好不好

 是否需要转型

 能不能解决目标人群的问题

2. IP 是需要持续发声来持续构建自己影响力--不能经常换产品，不要自相矛盾。

3. 复利思维，长期坚持，就如同滚雪球，越做越大。

4. 建议前期不要全职去做 IP。

 有的人没有网感，不适合做。

 耗时久：打造 IP 是一个见效慢的过程。

 多数普通人短则三五个月，长则一两年。

9.毫不避讳变现

1. 做 IP 的最终目的不就是变现。

2. 需要提前想清楚，打算做哪一种形式的变现，以及具备什么样的优势。

3. 不要遮遮掩掩，一开始就可以大胆的收钱。

4. 很多 up 主或者博主，接到产品广告就大大方方的说接到了广子，反而更能引起

观看者的好感。

10.一定要做私域沉淀

1. 因为平台的算法决定了一切，公域流量昂贵且必须尊重平台玩法。

2. 自由度低，粉丝粘度低，收益还需扣点。

3. 所以将粉丝引导进入个人微信格外重要。

11.勤奋和不断学习是基本的条件

1. 你是否可以做到一周一更，一周三更，一天一更甚至是一天三更？

2. 持续输出有价值的内容，不仅是让你和其他人抢流量，也是让你对内容保持基

本敏感。

3. 能够做到顺手即来，需要日常多想、多思考、多记录、多观察、多总结。
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